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本書には、当社又は当社グループに関連する見通し、計画、目標などの将
来に関する記述がなされています。これらの記述は、当社が現在入手して
いる情報に基づき、本書の作成時点における予測等を基礎としてなされたも
のです。また、これらの記述は、一定の前提（仮定）の下になされています。
これらの記述または前提（仮定）が、客観的には不正確であったり、または
将来実現しないという可能性があります。
また、本書に記載されている当社及び当社グループ以外の企業等にかかわ
る情報は、公開情報等から引用したものであり、かかる情報の正確性・適切
性等について当社は何らの検証も行っておらず、また、これを保証するもの
ではありません。

ソネット･エムスリー株式会社
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1. No.1医療ポータルm3.com

2. 現在のコア事業

－医療関連企業マーケティング支援

3. 新たな成長の柱の構築に向けて

4.　業績の概要
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m3.comm3.com

スポンサーエリアスポンサーエリアスポンサーエリア中立エリア中立エリア中立エリア

日本最大の医療
従事者向けポー
タル 医師会員数
11.3万人

医療ニュース、文
献検索、コミュニ
ティ、各種医師向
けWebツールを
幅広く提供

現在20社が活用中

MR君：

　営業効率を大幅に
改善
リアル1訪問コスト（平
均1万円） vs. MR君1
訪問コスト（平均400
円）

QOL君：

　新規スタート
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29%

40%

53%

61%

15%

45%

m3.com登録医師m3.com登録医師

22%

49%

68%

69%

26%

日本の医師
100% = 25万人

m3.com
会員
11.3万人

20代

30代

40代

50代

60代
以上

40～50代の医師の
カバレッジが高い
40～50代の医師の
カバレッジが高い

日本の医師の
45%が会員
日本の医師の
45%が会員

病　院

医師のカバレッジ
（m3.comの会員になっている比率）

医師のカバレッジ医師のカバレッジ
（（m3m3.com.comの会員になっている比率）の会員になっている比率）

開業医
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m3.comへのログイントレンドm3.comへのログイントレンド

FY2002.3Q～FY2005.2Q
（万回）

16 20 28
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エムスリーの
成長
エムスリーの
成長

国　内国　内

海　外海　外

① 「ＭＲ君」を中心とした
既存事業の成長

①① 「ＭＲ君」を中心とした「ＭＲ君」を中心とした
既存事業の成長既存事業の成長

③ 「ＭＲ君」事業モデルの
海外展開

③③ 「ＭＲ君」事業モデルの「ＭＲ君」事業モデルの
海外展開海外展開

② 会員ベースを活用した
新規事業の開発

②② 会員ベースを活用した会員ベースを活用した
新規事業の開発新規事業の開発
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MR君既読メッセージ数トレンドMR君既読メッセージ数トレンド

19 31
59

77 89

129
154

175
194

231
262

317

3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

FY2002 FY2003

FY2002.3Q～FY2005.2Q

FY2004

（万回）

FY2005

前年同期比

+81%

（注）FY2005.2Qより、QOL君含む
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FY2005中間期マーケティング支援分野　売上増加要因FY2005中間期マーケティング支援分野　売上増加要因

856

+203
+324

+24

1,407

FY2004
中間期

新規利用顧
客*への売上

利用企業数
15社→20社
（9月末時点）

既存顧客への
売上等

(百万円)

新規連結

韓国子会社
（7~9月）

FY2005
中間期

*　MR君、QOL君
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エムスリーの
成長
エムスリーの
成長

国　内国　内

海　外海　外

① 「ＭＲ君」を中心とした
既存事業の成長

①① 「ＭＲ君」を中心とした「ＭＲ君」を中心とした
既存事業の成長既存事業の成長

③ 「ＭＲ君」事業モデルの
海外展開

③③ 「ＭＲ君」事業モデルの「ＭＲ君」事業モデルの
海外展開海外展開

② 会員ベースを活用した
新規事業の開発

②② 会員ベースを活用した会員ベースを活用した
新規事業の開発新規事業の開発

-　QOL君
-　Askdoctors.jp
-　戦略投資事業
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「QOL君」スタート「QOL君」スタート

NEW! ＱＯＬ君コンシェルジュ
専用エリアを新設！
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2005年6月より以下の疾患・科で一般
に公開（試験運用期間は無料）

高血圧

精神疾患・うつ

アトピー・アレルギー

癌

小児科

妊娠・出産・不妊症

美容整形・ダイエット

先生、教えて下さい！

患者向けレファレンスサイト　（β版）患者向けレファレンスサイト　（β版）

http://www.askdoctors.jp

http://www.askdoctors.jp/public/showTopPage.do
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質問・回答状況質問・回答状況

患者からの質問に対し多数の医師からの回答がなされ、活発な意見交換が行われている。
　
　 多数の医師からの回答多数の医師からの回答患者の質問患者の質問

24時間以内回答率　94％

1質問あたり回答数　5.4件

24時間以内回答率　94％

1質問あたり回答数　5.4件

http://www.askdoctors.jp/public/showTopPage.do
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戦略投資家としての事業を強化戦略投資家としての事業を強化

医療関連ベンチャーに対するインキュベーター的な提携の推進

医療分野で貢献できる事業を既に持つベンチャー企業等に対し、
一層の成長を促進するために、事業推進と財務の両面で支援

ソネット・エムスリーの事業とシナジー効果が狙える先であることが
前提

第一弾として、メビックス㈱に対し、業務提携を伴う出資を実施

2005年4月：55百万円出資（発行済株式数の2.4%、現在750株）

2005年10月7日：東証マザーズへの上場申請承認

– 想定発行価格：325,000円
– 出資額55百万円の現在の価値は、想定発行価格を前提とする
と、243百万円（325,000円×750株）
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成長
エムスリーの
成長

国　内国　内

海　外海　外

① 「ＭＲ君」を中心とした
既存事業の成長

①① 「ＭＲ君」を中心とした「ＭＲ君」を中心とした
既存事業の成長既存事業の成長

③ 「ＭＲ君」事業モデルの
海外展開

③③ 「ＭＲ君」事業モデルの「ＭＲ君」事業モデルの
海外展開海外展開

② 会員ベースを活用した
新規事業の開発

②② 会員ベースを活用した会員ベースを活用した
新規事業の開発新規事業の開発
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MR君の海外展開MR君の海外展開 海外

米　　国米　　国米　　国

連携先連携先連携先
Medsite, Inc.

NY
社員：104名
資本金：US$85mn

韓　　国韓　　国韓　　国

Medi C&C Co., Ltd.
Seoul
社員：13名
資本金：KW1.8bn

医師会員医師会員医師会員
45万人以上

（US医師の50%以上）
5万1,450人

（韓国の実働医師の86%）

連携スキーム連携スキーム連携スキーム
業務提携

「MR君」事業のUSにおける
展開

資本提携
40%の資本参加、取締役の
過半数はＭ３より任命、連結
子会社とする

MR君サービス
開始予定時期
MRMR君サービス君サービス
開始開始予定予定時期時期

2006年春頃 2006年春頃
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2005年度中間期　連結業績2005年度中間期　連結業績

(百万円)

FY2004.中間 FY2005.中間 増　減

売上高 　1,034 　1,686 +63%

営業利益 377 755 +100%

経常利益 364 762 +110%

純利益 197  446 +126%

①
医療関連会社

マーケティング支援
856 （82%） 1,407 （83%）

（6%） （9%）
②

（12%） （8%）

+64%

調　査 　　　57 　143 +148%

会員向け 　　120 135 +13%

(　　) 構成比売上高内訳
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2005年度連結業績予想2005年度連結業績予想

(百万円)

2004年度
実績

2005年度
予想

増減

売上高 2,276 3,320 +46%

経常利益 872 1,440 +65%

当期純利益 493 840 +70%
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エムスリーの業績エムスリーの業績

（百万円）

売　　上売　　上売　　上 経常利益・純利益経常利益・純利益経常利益・純利益

連結

107
480

891

1,563

2,276

3,320

FY2000
(6ヶ月)

FY2001 FY2002 FY2003 FY2004 FY2005
予想

62
136

493

840

279

-93

44

256

872

1,440

-93

508

（百万円 ）

連結

経常利益

純利益

FY2000
(6ヶ月)

FY2001 FY2002 FY2003 FY2004 FY2005
予想
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利益率逓増型の収益構造利益率逓増型の収益構造
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